
Será responsable de atender y dar seguimiento a la cartera de clientes
actuales a través de llamada telefónica y en sala de ventas, para la
venta de repuestos y consumibles de equipos para restaurantes.
Deberá prospectar clientes nuevos, elaborar cotizaciones, planificar las
compras con clientes y coordinar la entrega de pedidos. Solicitará las
facturas y apoyará con los cobros de su cartera de clientes activa.
Velará por el cumplimiento de las metas mensuales. 
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16 Calle 6-17 zona 10 Edificio Pialé
nivel 7 oficina 703

info@solucionarh.net
www.solucionarh.net

Interesados enviar cv a empleos@solucionarh.net con fotografía reciente e indicando en el asunto
la plaza a la que aplica (Ejecutivo/a de telemarketing – CAES).

Importante
EXCELENTE PRESENTACIÓN.

R
eq

ue
rim

os

Horario de lunes a viernes de 8:00 a. m. a 5:00 p. m.

Sueldo entre Q7,000.00 y Q8,000.00 (Base de Q4,000.00
más comisiones).

Facturado, IVA incluido en régimen general. 
14 sueldos al año.
Parqueo.

Ejecutivo/a de telemarketing
IMPORTANTE EMPRESA CON MÁS DE 20 AÑOS EN EL MERCADO, BRINDANDO ASESORÍA Y

SERVICIO DE EQUIPO PARA RESTAURANTES,  HOSPITALES,  ESTACIONES DE SERVICIO,  HOTELES
Y CAFETERÍAS CONTRATARÁ:

Hombre o mujer entre 25 y 35 años. 

Graduada de diversificado. Estudiante de universitario de la
Licenciatura en Administración de Empresas, Mercadeo o
carrera afín. Jornada de estudios, plan fin de semana.

Experiencia de 1 año como ejecutivo de telemarketing, agente
telefónico y/o asesor de negocios. Atendiendo clientes,
realizando cotizaciones y dando seguimiento a los clientes.

Manejo de Office.
EXCELENTE PRESENTACIÓN. 
Responsable, con iniciativa, proactivo, extrovertido, dinámico,
con habilidad numérica, con capacidad de trabajar en equipo
y excelentes habilidades de comunicación.
Disponibilidad de laborar en el KM 22.3 Carretera a El
Salvador.

Km 22.3 Carretera a El Salvador


